Force de vente
Dans la peau d’un conseiller Financier

Damien Leliévre

Damien Lelievre est le pseudonyme
4 d'un conseiller financier dans une
grande banque francgaise. Un livret de
10 x 14 cm riche en informations
décoiffantes! On découvre successi-
vement le profil du conseiller financier (nature du
travail et formation axée sur les techniques de
vente), ceux des client-es (tels que définis par la
banque et affinés par I'intelligence artificielle), et
les perspectives d’avenir soumises aux ravages
du numérique. Description méthodique et pré-
cise d'un univers ubuesque. On rit & chaque
page, mais cela cache une réalité effrayante, car
preuves biométriques a I'appui, ici on sait
presque tout sur vous, on en sait plus que la
police, que la justice et que I'Etat. Toutes vos
données personnelles s’y trouvent, et monéti-
sées. A lire! MD
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